
7 Pasos para gestionar inmuebles de mayor 

gama o  precio y llegar al lujo

MOISÉS RUIZ





Formador & Asesor Estrategia Inmobiliaria. 37 Años a La Vanguardia.

Economista por la UB

Máster en Asesoría Inmobiliaria por la UB

Posgrado en Dirección Inmobiliaria por la UAB

Director Académico de Máster & Cursos Universitarios Inmobiliarios. UEMC

Gerente AGORA MLS

Gerente Agora Mls Luxury

Gerente de agencia inmobiliaria durante 15 años.

He trabajado con 13 franquicias, 24 asociaciones inmobiliarias y 36 Mls,s.

Ponente en más de un centenar de Congresos & Ferias Inmobiliarias.

Ha sido profesor de Marketing Inmobiliario y técnicas comerciales en los Máster o Posgrados Inmobiliarios impartidos en 

8 Universidades Españolas.

El único formador inmobiliario de España que ha impartido formación a más de 115.000 inmobiliarios

El primer formador externo de la ESCUELA REMAX ESPAÑA

Asesor Fundacional y Director de Proyecto de AMPSI. Asociación de mujeres profesionales del sector inmobiliario

Asesor Estratégico de franquicia de Agente Exclusivo del Comprador de España: PPBS Property Buyers By Somrie

Asesor Estratégico de la Red de Lujo Patricia Emerald
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2023. Director Académico de Máster & Cursos Universitarios Inmobiliarios. UEMC

2023. Gerente Agora Mls Luxury

2023. Creador del GastroClub Inmobiliario de Barcelona

2023. Reconocimiento PERCENT SERVICIOS INMOBILIARIOS a Trayectoria Inmobiliaria

2023. Organizador del Primer Crucero Inmobiliario de España.

2022. MEGACONGRESO Inmobiliario Agora Mls

2022. Presidente de TRIVION. Asociación de Formadores Inmobiliarios de España

2021. Premio QRE a la mejor Mls Empresarial de España

2020. Cofundador TRIVION. Asociación de Formadores Inmobiliarios de España

2018. Creador de InmoBarça

2016. Organizador del Primer Encuentro de Presidentes Inmobiliarios de España: Asociaciones-Franquicias-Mls,s

2015. Primera Donación de Sangre Inmobiliaria. Congreso Activat Mls de Barcelona

2013. Primer Encuentro “Mesa Inmobiliaria Una Sola Voz” Presidentes Asociaciones y Mls,s

2013. Fundación de AMPSI. Asociación de mujeres profesionales del sector inmobiliario

2012. Primer Congreso Inmobiliario con todos los Ponentes Mujeres

2009. Creador de la figura del Dinamizador de Mls,s

2009. Fundación MLS BARCELONA…origen de AGORA MLS.

2008. Organizador del Primer Encuentro de Mls,s de España. 

2008. Premio a la Excelencia Inmobiliaria Revista Metros2 

2004. Organizador del primer Congreso Inmobiliario Multimarca. Fórum Práctico Inmobiliario de Catalunya



No es suficiente con 

Pensar, creer o querer hacerlo

Poner tu logo actual en negro y dorado

Añadir la palabra LUXURY o PREMIUM o REAL ESTATE

Es cuestión de 

ANÁLISIS & ESTRATEGIA & TRABAJO & INVERSIÓN

CONVICCIÓN & ESTILO & IMAGEN & CAPACITACIÓN & PROACTIVIDAD
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1.- Visita físicamente 5 agencias y 5 webs de agencias que trabajen la gama alta & Lujo  

2.- Diseña un Portfolio de servicios adecuado: 3*-4*-5*-5*GL

3.- Formación específica 

4.- Agencia especializada o un Agente especializado

5.- Agora Mls Luxury & Colabora con Franquicias & Redes de gama alta o lujo

6.- Marketing-Publicidad-Estilo de agencia ….acorde al segmento

7.- Networking & Eventos de alto nivel organizado por ti y por otros
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➢ Marca o Submarca y logo realizado por un diseñador profesional

➢ Página web o apartado específico en web

➢ Dossiers IMPRESO & DIGITAL

➢ Tarjetas IMPRESA & DIGITAL

➢ Blog

➢ Estilo de vestir, actuar e interactuar

➢ Book de fotos & videos personal y profesional de alto nivel y calidad

➢ Fotos y videos de los inmuebles de alto nivel y calidad

➢ Argumentario de segmento
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¡Un abrazo inmobiliario!

¡Nos vemos en el Mercado!



AVISO LEGAL

TODOS LOS DERECHOS QUEDAN RESERVADOS

Queda terminantemente prohibido la copia, reproducción total o parcial y 

difusión en cualquiera de sus formas de este manual.

CENIC CONSULTING,S.L.  tiene reservados todos los derechos.

Este temario ha sido elaborado para impartir formación por personal 

docente de CENIC CONSULTING SL. queda totalmente prohibido 

impartir cursos por terceras personas con este manual. Salvo aquellos 

que hayan recibido el curso y lo utilicen para formar al equipo de su 

empresa.
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